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Lombardia
Storie d’'impresa

Dal sottoscala

al mondo,

la corsa vincente
di Elemaster

Elettronica. Partita nel 1978 da uno scantinato,
l'azienda punta al mezzo miliardo di ricavi grazie
agli ordini dei big globali dell’alta tecnologia

LE PROSPETTIVE

pari a 700 milioni df eura. DI poche
& vittoria nefk

=
medicale, industria In senso lato @

globale da 45 milion| per ['elabora-
dio

sistem| d| osse
Il gruppo ha un portafoglio di ordini

Zione del segnale del
|escoplo Ska Observatory,

Luca Orlando

asvolta? Forseal-
la fine degli anni
'80, quando gli
spazi non basta-

vano pli e allora
mio padre haacquistato il primo ca-
pannone,aMontevecchia, dovean-
cora ogglabblamo una parte della
prototipazione», Allora, quellarac-
contata daValentina Cogliati, pare-
va in effetti un fase di passagglo
epocale.La inartvi-

adavere scorte robuste, in modo da
garantire consegne puntuali. Ridon-
danza che ci haalutato nei momenti
pit duri, anche se pol abbiamo co-
munque dovutolavorare sullaripro-

di 1la ricerca

1978

I:A NASCITA
E l'avvio ufficiale dell'attivita d'im-

2007

L'ESPANSIONE
Elemaster si trasferisce nella

di clettronica in canali paralleli. E
stataduramaad ognimodo 'azienda
nonsi ¢ mal fermatay. Risultatinon
banall (ricavi quadruplicati dal 2010
ad oggi) che hanno attratto l'atten-
zlone di un investitore esterno, il
fondo QuattroR, cheharilevato

taconsolidata di quellachesuo pa-
dre Gabriele aveva fatto partire co-

quotadi iniet-
tando nuove risorse da utilizzare per
la crescita. «I1 target di quest'anno,

me un hobby nel dopo-I; : la
progettazione di schede elettroni-
che. Elemaster nasce cosl, alla fine
degli anni '70, nello scantinato dI
casaaMerate. Attivita avviata perla
progettazione, poi estesaalla realiz-
zazione dl prototipl, llavera

{liardo di ricavi, difatto & gia
garantito dal portafoglio ordini gia
acquisito per 700 milioni ma entro
quattro-cinque anni vogliamoarri-
varearaddoppiare, peravvicinardal
livello dei nostri competitor e pol

e propria produzione.

«Dallcisiamo pol spostatinella
nuova casa a Montevecchia e mio
padrelavoravanel seminterrato, la
seraenel week-end. Maleaziende
del territorio continuavanoa piaz-
zare nuovi ordini e a quel punto
servivano spazl magglorl e anche
altro personalen.

VALENTINA
COGLIATI
Presidente

eCeo
dl Elemaster

guardar qi B
Crescitaalimentatadaordiniche
arrivanodabig globall come Leonar-
do, Hitachi o Esaote ma che avverra
anche per linee esterne attraverso
acquisizioni. Con Elemaster impe-
gnata a cercare occasioni in Italia e
all'estero su tre fronti: lo sviluppo
dell'attivita negli Stati Unit], Il raffor-
zamento nel settore dell’avionica e
dell'acrospazio-difesa, il potenzia-
mento dell'attivita dl design nel-
I'elettronica. «Noiabblamo glaun te-
am dl un centinalo di ingegneri -
spiega - e numerose assunzioni in
arrlvo, con posizionl aperte in ogni
momento dell’'anno. Sapplamobene
pero che il reperimento di queste
[ & complicato e quindl

Parevalin effettiunasvolta,anche
se difficlimente la famiglia allora
avrebbe potuto prevedere lacrescita
esploslva successiva. Che haportato
Elemaster, ora basata nellecchesea
Lomagna, a sfiorare Il tetto del 100
milioni di ricavi nel 2010, prima so-
gliasimbolicapol superata dislancio.
Daallora|progress| sonostati Infatti
continui ea tassi crescentl, tanto da
portare quello che ormal &un gruppo
internazionale consolldatoa toccare
1400 millon! dlvendite, con prospet-
tivedi progressiadopplacifraanche
perl'anno in corso, Commessc legate
al core business dl Elemaster, tra |
maggiorl manufacturing service
provider dell'elettronica in Europa,
Impegnatanel design enellaprodu-

el i

I'unico modo per crescere secondoi
target che ci siamo dati & quellodiri-
levare una societa di ingegneria e
progettazione: Il mercato offre nu-
merose Opportunitay.
Ampliamento necessario per
gestire lamassa di commesse inar-
rivo, alcune delle quall di dimen-
sloni rileyanti. Come i 45 milloni
ottenuti per il radiotelescopio Ska
Observatory, dove Il gruppo lec-
chese sl ¢ aggludicatola fornitura
in Australia del sisteml di elabora-
zlone del dati del progetto mondia-
le pittamblzloso del settore: grazie
ad un Insleme dl 131mila singole
antenne eunasuperficle ricevente
di 400mila metri quadri, Ska Ob-
servatory , esaminerala volta cele-
ste 135 volte pili velocemente del

zlonedl sch

o, prodott realizzati In Italla e nel sith
esteri che danno complessivamente
lavoroa 1500 persone. Con clienti che
spazlano dal mondo medicale al se-
gnalamento ferroviario; dall'acro-
spuzlunll'::nv:rgta.da]lnmohl]ll:'mun
robotica. Alla gulda del gruppo ¢'¢
oralaseconda lone, conVa-

T opl esistentl, con riso-
luzione e sensibilita maggiori.
«L'exportpernol valelametadel
business - splega Valentina Cogliati
- ma slamo fortemente Impegnati
anche sulmercato ltaliano. L'obletti-
vo & essere presenti nel luoghl del-
I'innovazione: & [l motivo per cul a
breve un nostrouffi-

lentina Cogllat! nel ruolo di presi-
dente e Ceo, [l fratello Glovanni come
vicepresidente,
all passagglo generazionale -
S]'ill'g;ll'lmprundllrlcc-L‘mln‘u(lulll
1 loabbl.

clonel distretto Mind a Milano. Con
1 o

presa, diun hobby del
fondatore, Gabriele Cogliati

nuova sede dl Lomagna,
con 23mila metri quadri coperti

2018

RADDOPPIO NEGLI USA

Un altro tassello nella crescita
globale tra Europa, Asia, Usa. Nel
2020 nuovo sito in Romania

1l gruppo al raggi X

Lattivitd

certificazione dl apparat|
elettronicl, produzione In
house di circulti stampati e
cablaggl, prototipazione
rapida e assemblagglo [n serle
di schede elettroriiche,
Integrazione e collaudo dl
modull e prodotti finit),
|ogistica e assistanza post-
vendita

Lacorsa

Nata nel 1978, l'azienda
2arrivata nel 2010 alla soglla
del 100 milioni di ricav,
Daallorala crescita @ stata
continua, superando | 200
milioni nel 2018 e arrivando
2400 nel 2023, con 1500
addetti. Gll Investimenti del
£ruppo proseguono con
I'ampliamento della capacita
produttiva e l'acquistod|
nuovi macchinarl. Possiblll, a
breve, nuove acqulsizionl

Al centro

la tua

Azienda!

Soluzioni su misura
dal Gruppo 24 ORE.

p ch gl
lavorando, cosl come layoriamo con
alcune realta Insedlate nel parco tec-
nologico dl ComoNext».

b
ACC ! Il salute

1i Investimenti del grup-

poc con 12 milionl Impe-

peruny
dimio padre. Cosl, dal 2020 hodovu-
{0 assumere quesio nuovo ruolon,

Con risultati eclatantl, a gludlcare
dalvolumledall'espansione del bu-
slness, progress] che neppure 1l Co-
vid ¢ la crisl della supply-chaln nel-
|'elettronica hanno fermalo,

wAgll analist (Inanzlar | magazzi-
nl gonfl non placclono troppo sples
ga - manol da sempre slamo abltuatl

gnatl per [l 2024, utllizzat! In parte
peravviare un nuovosito produttivo
da smila metrl quadrl a ridosso del
quartler generale del gruppo, Svilup-
pl dimensionall necessar, tenendo
contochesequalcheanno fall terzo
{urno di1ayoro notturmo era una rarm
cccezlone, oggl In Blemaster & prat-
camente la regola,

del Gruppo 24 ORE.
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Perché accontentarsi di soluzioni preconfezionate quando puoi avere prodotti
e servizi disegnati sulle specifiche esigenze Informative della tua azienda?
| nostri consulenti sono a tua disposizione per [llustrare come Plattaforme C}
digitall, Software, Banche dati e Notizlari Radiocor, possano‘dare nuovo I

Impulso alla tua attivita, |l tutto garantito dall'esperienza e dall'autorevolezza

u [lsale24ore.com/aziende
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