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Elemaster, shopping in Germania
Acquisita la Cad-Ul engineering

Accordo

Notizia in controtendenza
In tempi in cui sempre piU
spessosonoi tedeschiafare
shoppingd'impresa

sweemmn Una delle piti impor-
tanti e tecnologicamente avan-
zate aziende del Lecchese ac-
quisisce una tedesca dal know
how d’eccellenza.

L’acquirente & il Elemaster
Group con sede a Lomagna,
azienda conun fatturato conso-
lidato di 185 milioni di euro nel
2015 e mille dipendenti in sedi
su cinque continenti, guidato
dal fondatore, oggi presidentee
ceo, Gabriele Cogliati, che ha
acquisito la maggioranza di
Cad-Ul, azienda di engineering
elettronico, mettendo a segno
quella che lui stesso definisce
“unapartnership pernoifonda-

mentale per servire il mercato
europeo di lingua tedesca, dalla
Germania all’Austria, alla Sviz-
zera”.

Conlaccordo Cad-Ul dapar-
te sua “ha accesso - si legge in
unanotacongiunta- alle tecno-

“logie e al know-how del gruppo

italiano leader sul merecato in-
ternazionale”. Elemaster non
ha reso noto importo pagato
perl'acquisizione.

Con la partnership firmata
da Gabriele Cogliati e da
Reinhard Hertig, patron del-
Timpresa tedesca di 50 dipen-
denticheportain dotefral’altro
ilpotenziale di130 clientifracui
molti nomi di grandi player
mondiali, le due societd en-
trambe operantinellaprogetta-
zione e produzione di elettroni-
ca per i trasporti ferroviario e
avionico, per automazione in-
dustriale, per automotive, per

Gabriele Cogliati, a destra, con Reinhard Hertig della Cad Ul

il medicale, Fenergy, la sicurez-
za e la difesa aumenteranno ef-
ficienza e competitivita per lo
sviluppo di nuove quote di mer-
cato in Europa.

Aguidarel’aziendaconsedea
Ulma (proprio la citta natale di
Einstein), nel Baden-Wiirttem-
berg, ci sara un lecchese, I'ad
Donato Raimondi, mentre
Reinhard Hertig comungue
continuera ad aver ruolo in
azienda.

“Elemaster - ha dichiarato
Hertig- éil partner perfettocon
cui incrementare il livello di
servizio verso i nostri clienti e
gradualmente crescere ancora.
Noi - ha aggiunto - rimaniamo
flessibilie dinamici come lo sia-
mo stati finora. In piti, ora pos-
siamo accettare dainostriclien-
ti anche la produzione di volu-
mi piti consistenti di prodottidi
cui sviluppiamo i prototipi e al-
lo stesso tempo i clienti posso-
no trarre profitto dalle tecnolo-
gie e dal kmow-how di una gran-
de azienda”. Un know how che
comprende “la vasta gamma di
competenze tecniche di Elema-
ster nello sviluppo hardware e
software, dell’assemblaggio dei
prodotti e dei collaudi, oltre alle

numerose certificazioni e la
flessibilita nel servire i clientia
livello globale”.

?Cad-Ul - afferma Cogliati - &
un‘azienda con elevato know-
how, chevantaun’eccellentere-
putazione in Germania. Con
Tacquisizione della maggioran-
za di Cad-Ul, Elemaster Group
prosegue con il processo di in-
ternazionalizzazione. Finorala
nostra presenza nell’are di lin-
gua tedesca era garantita dal
nostro ufficio commerciale si-
tuato nell’area di Bodensee.
Grazie a Cad-Ul possiamo ora
offrire localmente ai nostri
clienti sia il project manage-
ment sia lo sviluppo prodotti e
la produzione, garantendo pit
flessibilita e Tapidith di conse-
gna’.

Italia, Stati Uniti, Cina, India
e Tunisia sonole sediin cui oggi
il Gruppo Elemaster & presente
nella progettazione, sviluppo e
produzione di schede, apparati
e sistemi elettronici completi.
Tuttavia “il nostro nuovo inve-
stimento rignarda un mercato -
afferma Cogliati -, quello tede-
sco,che pernoihasempreavuto
importanza prioritaria”.
M. Del.




